RELACAO DE DUVIDAS E RESPOSTAS

Nesse documento abaixo no item 3 temos que descrever tudo o que foi proposto? pois fica dificil dizer qual o
equipamento porque se trata de uma solucao que engloba varios.

3. MAQUINA / EQUIPAMENTO DE APLICACAO DO MATERIAL

ITEM MAQUINA / EQUIPAMENTO MODELO | MARCA SERIE
NA NA NA NA NA

4. FABRICANTE / FORNECEDOR PARA MATERIAL SOLICITADO

FABRICANTE / MARCA
NA

Resposta: E necessario listar todos os equipamentos que compdem a solugdo proposta. Devera constar na
proposta técnica.

Nesses itens em azul, eu tinha entendido que teriamos que enviar somente se formos vencedores, é isso
mesmo ou preciso inserir eles também, para validar a proposta.

a
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v Edital @ Anexos

Resposta: Esses documentos constituem requisitos obrigatdrios, os quais devem ser devidamente
preenchidos e anexados ao evento na plataforma Ariba.




O Anexo Il — “Modelo de Declaragdo de Pleno Atendimento ao Especificacdo Requisito do Usuario” deve ser
apresentado pelos licitantes para participacdo na Cotacdo Simplificada 032/2025. Atualmente, ndo existem
empresas no Brasil que atendam integralmente a integralidade dos requisitos constantes da ERU — Especificacao
Requerimento do Usudrio IB/ERU/CBI-0730-01 IB/ERU/CBI-0732-00 e IB/ERU/CBI-0733-00.

Dessa forma, estamos entendendo que uma licitante poderd apresentar e listar os requisitos que nao sao
atendidos constantes da Especificacdo Requerimento do Usudrio, sem que isso implique na sua desclassificacao
ou inabilitacdo do certame. O entendimento esta correto?

Resposta: Sim, estd correto o entendimento.

Durante a defini¢do das plataformas conceituais (pDNA, IVT e LNP) com a equipe de engenharia, os
equipamentos da sala de preparo de meios e solugdes foram inicialmente tratados como opcionais e incluidos
dessa forma na proposta do pDNA. No entanto, nas ERUs estes equipamentos foram considerados como
mandatdrios, entdo, optamos por incorpora-los formalmente a proposta técnica, o que impacta também a
proposta comercial.

Como a etapa de lances em 19/09 sera dividida em trés lotes, e ndo had um lote especifico para esses
equipamentos da sala de preparo de meios e solugdes, a xxxxx os alocou no lote 3 — LNP. Assim, o valor e a
proposta técnica desse lote, além da plataforma de encapsulamento e purificacdo do LNP, também incluem os
equipamentos da sala de preparo de tampao.

Dado que o objetivo dos lances é obter o menor valor por lote, é fundamental garantir a equalizacdo técnica
entre os concorrentes, permitindo uma comparacgao justa entre as propostas comerciais.

Gostaria de confirmar se o Instituto Butantan esta ciente dessa abordagem e se ha alguma recomendacao
especifica quanto a alocacdo desses equipamentos. Esta adequado manté-los vinculados ao lote 3 — LNP?

Resposta: De acordo com essa abordagem, esta totalmente alinhada com o que precisamos.

A ideia de otimizar o uso dos equipamentos para evitar compras duplicadas e essa é a abordagem mais
inteligente e eficiente para o projeto. E exatamente o que buscamos.

As préprias ERUs ja incentivam essa pratica. Um bom exemplo é a exigéncia para a plataforma de RNA, que
determina o uso do mesmo sistema TFF para duas etapas diferentes, justamente pela limitagao de espaco.
Ambas as plataformas, RNA e LNP, precisam de equipamentos para o preparo de solugdes. Por isso, podera ser
alocado esses itens em um unico lote (Lote 3 - LNP), faz sentido e resolve a questao de forma pratica.




